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間
の
投
資
が
行
え
ま
せ
ん
。

こ
の
こ
と
は
、
世
の
中
の
経
営
者
に
該
当
す
る
話

で
、
歯
科
医
院
の
経
営
者
に
も
当
て
は
ま
る
こ
と

が
多
い
で
し
ょ
う
。
毎
日
仕
事
を
行
っ
て
い
る
の

に
、
少
し
も
楽
に
な
ら
ず
、
効
率
的
に
な
ら
ず
、

仕
組
み
と
し
て
定
着
し
な
い
。
過
去
の
課
題
を
た

だ
こ
な
す
だ
け
で
は
企
業
の
効
率
は
永
遠
に
良
く

な
り
ま
せ
ん
。
何
度
解
決
し
て
も
、
ま
た
同
じ
こ

と
の
繰
り
返
し
。
こ
こ
に
は
ジ
レ
ン
マ
が
生
じ
ま

す
。

の
フ
ィ
ー
ド
バ
ッ
ク
に
加
え
、
将
来
の
こ
と
に
つ

い
て
考
え
る
時
間
を
強
制
的
に
確
保
す
る
た
め
で

す
。

今
、
実
際
に
行
っ
て
い
る
仕
事
の
多
く
は
、
過
去

に
発
生
し
た
課
題
の
解
決
で
す
。
従
っ
て
、
ど
ん

な
に
忙
し
く
仕
事
を
行
っ
て
も
、
そ
れ
は
過
去
か

ら
の
延
長
で
あ
り
、
理
想
に
掲
げ
た
将
来
に
直
接

的
に
結
び
つ
く
と
は
限
り
ま
せ
ん
。
将
来
の
理

想
を
達
成
す
る
た
め
に
は
、
は
じ
め
か
ら
計
画
し

て
、
将
来
に
つ
な
が
る
仕
事
を
行
う
必
要
が
あ
り

ま
す
。
そ
の
た
め
に
は
、
将
来
を
じ
っ
く
り
見
据

え
る
こ
と
か
ら
始
め
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。

し
か
し
多
く
の
経
営
者
は
毎
日
の
課
題
を
こ
な
す

こ
と
に
精
一
杯
で
す
。
従
っ
て
、
将
来
の
こ
と
を

じ
っ
く
り
考
え
る
時
間
を
確
保
す
る
こ
と
が
で
き

ま
せ
ん
。
昔
か
ら
の
課
題
を
解
決
し
な
け
れ
ば
今

は
無
い
し
、
将
来
の
こ
と
を
考
え
て
、
そ
れ
に
向

け
て
実
行
し
な
け
れ
ば
将
来
に
結
び
つ
か
な
い
。

頭
で
は
理
解
し
て
い
て
も
、
や
は
り
直
面
す
る
今

の
課
題
に
時
間
を
割
か
れ
、
将
来
に
対
し
て
の
時

こ
れ
ま
で
の
連
載
で
は
、
顧
客
満
足
や
顧
客

の
生
涯
価
値
に
つ
い
て
考
え
て
き
ま
し
た
。

高
い
顧
客
満
足
の
提
供
は
、
継
続
的
な
来
院
患

者
を
も
た
ら
し
ま
す
。
満
足
度
が
高
い
顧
客
は

歯
科
医
院
に
と
っ
て
ロ
イ
ヤ
ル
カ
ス
タ
マ
ー
で

あ
り
、
利
益
に
加
え
て
、
様
々
な
メ
リ
ッ
ト
を

も
た
ら
し
ま
す
。
ド
ラ
ッ
カ
ー
教
授
は
、
会
社

の
成
果
を
顧
客
の
満
足
と
し
て
位
置
付
け
、
そ

の
重
要
性
を
度
々
、
強
調
し
て
い
ま
し
た
。
今

回
は
、
こ
れ
ら
を
実
現
す
る
た
め
に
経
営
者
と

し
て
取
り
組
む
べ
き
姿
勢
や
考
え
方
を
お
伝
え

し
ま
す
。

３
ヶ
月
か
ら
半
年
に
１
度
の
間
隔
で
、
遠
方
よ
り

オ
フ
ィ
ス
に
来
社
し
て
頂
く
経
営
者
が
何
名
か
い

ま
す
。
ど
の
経
営
者
も
職
種
や
規
模
は
異
な
り
ま

す
が
、
お
話
す
る
内
容
は
同
じ
で
す
。
私
と
の
対

話
を
通
じ
て
、
直
近
の
行
動
プ
ラ
ン
の
確
認
や

修
正
、
３
年
か
ら
５
年
先
の
ビ
ジ
ョ
ン
を
整
理
し

て
い
き
ま
す
。
わ
ざ
わ
ざ
ア
ポ
イ
ン
ト
を
取
っ

て
弊
社
に
お
越
し
頂
く
理
由
は
、
直
近
の
活
動

直
面
す
る
仕
事
と
将
来
に
つ
な
が
る
仕
事

企
業
に
と
っ
て
今
日
行
う
べ
き
こ
と
は
三
つ
あ
る
。
今
日
の
事
業
の
成
果
を
あ
げ
る
。

潜
在
的
な
機
会
を
発
見
す
る
。
明
日
の
た
め
に
新
し
い
事
業
を
開
拓
す
る
。

『
創
造
す
る
経
営
者
』

ピーター・ドラッカー

経営者の多くがその著をバイブルとし、経営の手法を学んでいる。去年大流
行し、現在でも売れ続けている「もしドラ」の影響によって、経営者のみならず、
多くの人が注目している経営コンサルタント。
書籍「マネジメント エッセンシャル版」ほか
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の
発
見
」
で
す
。
会
社
や
事
業
、
そ
し
て
商
品
に

は
ラ
イ
フ
サ
イ
ク
ル
が
あ
り
ま
す
。
い
つ
か
は
必

ず
衰
退
す
る
と
い
う
概
念
で
す
。
従
っ
て
、
今
日

成
果
を
上
げ
た
か
ら
と
い
っ
て
、
将
来
も
同
じ
成

果
が
上
が
る
と
は
断
言
で
き
ま
せ
ん
。
そ
の
た
め

に
、
常
時
新
し
い
機
会
に
注
目
す
る
の
で
す
。

歯
科
医
院
の
経
営
は
、
医
療
制
度
や
保
険
点
数
の

改
訂
な
ど
、
政
治
や
法
制
度
に
左
右
さ
れ
る
こ
と

が
多
い
で
す
。
ま
た
、
患
者
さ
ん
の
日
常
の
生
活

や
経
済
状
況
に
よ
っ
て
も
来
院
頻
度
が
異
な
り
ま

す
。
今
が
順
調
だ
か
ら
と
い
っ
て
、
必
ず
し
も
将

来
的
に
継
続
す
る
と
は
限
り
ま
せ
ん
。
従
っ
て
、

常
に
自
院
に
と
っ
て
新
し
い
機
会
を
探
し
続
け
る

こ
と
が
大
切
で
す
。

そ
し
て
、「
明
日
の
た
め
に
新
し
い
事
業
を
開
拓

す
る
」で
す
。
素
晴
ら
し
い
事
業
機
会
の
発
見
は
、

行
動
が
伴
っ
て
初
め
て
成
果
が
つ
い
て
き
ま
す
。

業
績
が
良
く
な
い
経
営
者
は
、「
あ
の
ビ
ジ
ネ
ス

ア
イ
デ
ア
は
昔
考
え
て
い
た
ん
だ
」
と
か
、「
も

し
あ
の
時
、
投
資
し
て
い
た
ら
今
で
は
こ
の
会
社

も
大
企
業
に
な
っ
て
い
た
の
に
」
と
か
、
仮
定
法

過
去
完
了
形
で
話
を
し
ま
す
。
こ
れ
で
は
い
つ
に

な
っ
て
も
成
果
は
あ
が
り
ま
せ
ん
。

せ
っ
か
く
の
機
会
を
発
見
し
た
ら
、
し
っ
か
り
と

行
動
に
移
し
ま
し
ょ
う
。
そ
の
機
会
を
活
用
し
て

自
院
の
強
み
を
生
か
し
て
何
が
で
き
る
か
？　

そ

の
た
め
に
必
要
な
資
源
は
ど
の
よ
う
な
も
の
が
あ

る
の
か
？　

頭
で
考
え
た
ら
大
き
く
始
め
な
い
で

小
さ
な
一
歩
を
踏
み
出
し
ま
す
。そ
し
て
徐
々
に
、

ド
ラ
ッ
カ
ー
教
授
は
、
明
日
の
問
題
に
取
り

組
む
た
め
の
仕
事
と
し
て
、
今
日
の
問
題

に
時
間
を
か
け
ず
に
効
果
的
に
解
決
す
る
必
要

性
を
説
い
て
い
ま
す
。
そ
の
た
め
の
体
系
的
な

ア
プ
ロ
ー
チ
は
３
つ
あ
り
ま
す
。

 

①
今
日
の
成
果
を
上
げ
る
。

②
潜
在
的
な
機
会
を
発
見
す
る
。

③
明
日
の
た
め
に
新
し
い
事
業
を
開
拓
す
る
。

風
邪
を
引
い
た
か
ら
と
い
っ
て
、
点
滴
に
よ
っ
て

そ
の
場
を
し
の
ぐ
こ
と
は
で
き
る
で
し
ょ
う
。
し

か
し
、
ま
た
そ
の
人
は
繰
り
返
し
体
調
を
崩
す
で

し
ょ
う
。
突
発
的
な
策
は
、
持
続
し
ま
せ
ん
。
効

果
も
そ
の
場
限
り
の
場
合
が
多
い
で
す
。
風
邪
を

引
く
理
由
を
特
定
し
、
仮
に
食
生
活
や
生
活
習
慣

に
問
題
が
あ
れ
ば
、
そ
の
改
善
を
行
い
ま
す
。
時

間
は
か
か
り
ま
す
が
、
徐
々
に
体
調
を
崩
す
こ
と

が
少
な
く
な
る
で
し
ょ
う
。

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は
後
者
の
よ
う
に
長
期
的
な
活

動
で
す
。
す
ぐ
に
成
果
は
上
が
り
ま
せ
ん
。
し
か

し
、
毎
日
の
繰
り
返
し
を
漠
然
と
過
ご
す
の
で
は

な
く
、
行
っ
た
行
動
を
検
証
し
、
効
果
を
測
定
し
、

何
故
成
功
し
た
の
か
？　

何
故
失
敗
し
た
の
か
？

を
絶
え
ず
考
え
ま
す
。
こ
の
繰
り
返
し
は
地
味
で

す
が
、
継
続
す
る
こ
と
で
「
今
日
の
成
果
」
が
上

げ
や
す
く
な
る
の
で
す
。

２
つ
目
の
ア
プ
ロ
ー
チ
で
あ
る
「
潜
在
的
な
機
会
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今
、
継
続
的
に
忙
し
く
行
っ
て
い
る
仕

事
の
殆
ど
は
、
過
去
に
発
生
し
た
課
題

を
解
決
す
る
も
の
で
す
。

理
想
的
な
将
来
は
、
じ
っ
く
り
と
将
来

を
見
据
え
る
こ
と
か
ら
始
ま
り
ま
す
。

そ
の
た
め
に
、
将
来
へ
の
時
間
の
投
資

が
必
要
で
す
。

み
ん
な
で
話
し
合
お
う

先
ず
は
、
自
分
自
身
の
将
来
の
ビ
ジ
ョ

ン
を
整
理
し
て
み
ま
し
ょ
う
。

そ
れ
を
受
け
て
、
ス
タ
ッ
フ
を
交
え
て
、

歯
科
医
院
を
ど
の
よ
う
に
し
て
行
き
た

い
の
か
？
　
歯
科
医
院
の
将
来
の
ビ

ジ
ョ
ン
を
整
理
し
て
み
ま
し
ょ
う
。

そ
の
機
会
を
自
分
の
将
来
に
結
び
つ
け
て
行
く
の

で
す
。


